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Det som hªnt under de senaste 20 ¬ren ªr 
Polarica i Haparanda vuxit till samma dominant 
som Sameprodukter var p¬ vªg till ¬ret innan 
Tjernobyl. I ºvrigt har samiska initiativ kom-
mit och g¬tt med den ena konkursen efter 
den andra. Den hªr instabiliteten och Polaricas 
dominans har skapat en marknad dªr priset till 
renªgaren liknar ett flipperspel som styrs av 
tillfªlligheter. Samtidigt som spelet inte p¬verkar 
konsumentpriset i n¬gon stºrre omfattning. 

Det mªrkliga ªr att ingen av de inblandade vill 
ha det s¬ hªr. B¬de renªgare och producenter vill 
ha stabilare fºrh¬llanden som ªr mera fºrutsªg-
bara. Det ªr omºjligt att planera fºr framtiden 
p¬ en marknad som kan karaktªriseras som ett 
óstormigt havó.

De tre senaste ¬ren ªr ett ypperligt exempel 
p¬ en instabil marknad. Fr¬n toppnoteringen 
p¬ 37 kronor per kilo, exklusive moms, vintern 
2002-2003 sjºnk priset till 23 kronor per kilo 
under fºrra vintern. De stora aktºrerna fºrkla-
rar det dramatiska prisfallet med det p¬ norska 
importstoppet 2003 och dªrmed sammanhªng-

ande avsªttningsproblem.  Innan 
importstoppet s¬ exporterades ºver 
20 000 renar till Norge.  

Nu har den svenska marknaden 
anpassat sig till det norska grªnsskyd-
det och producenterna investerar fºr 

ºkad fºrªdling och ºkad fºrsªljning. Ingen tror p¬ 
samma prisdramatik upp¬t som det gick ner¬t. 
Men en sannolik bedºmning ªr att avrªkningspri-
set fºr kommande sªsong kommer att g¬ upp.

B¬de uppkºpare och producenter ªr ºverens 
om att botten ªr n¬dd. Fjol¬rets l¬ga 
avrªkningspriser ªr ett minne blott. 
Nu pekar det mesta p¬ att det g¬r 
upp¬t om ªn inte med samma dra-
matik som det fºll fºr ett ¬r sedan.

Svensk renkºttmarknad har en 
historia om sig att vara upp och ner och ganska 
vildvuxen. Det som s¬g s¬ bra ut fºr 20 ¬r sedan, 
d¬ Samernas Riksfºrbund och samebyarna var 
stora aktºrer genom ºvertagandet av gamla 
Sameprodukter, fºll som ett korthus efter kªrn-
kraftolyckan i Tjernobyl 1986. 

Uppkºpare tror 
p¬ ºkad slakt 
och hºgre pris

Projektet Ren Mat
Projektet "REN MAT" har beviljats totalt 
3 miljoner kronor,  fºr perioden april 2005 
- mars 2006. 
Id®n eller syftet med projektet ªr att skapa 
villkor fºr en effektivare marknadsfºring och fºr-
sªljning av renkºtt, baserat p¬ samarbete, kvalitet 
och samisk tradition, s¬ att renªgarnas intressen 
tillgodoses. 
Projektet har fºr nªrvarande en projektledare 
och en fºrsªljare anstªllda p¬ halvtid.

S¬ hªr ªr det tªnkt
Det som skiljer REN MAT fr¬n tidigare projekt 
ªr dess marknadsinriktning och ett tydligt fokus 
p¬ renªgarnas intressen. 
Projektet jobbar operativt fºr att skapa en effek-
tivare fºrsªljning och en stark marknadsaktºr. 
Parallellt med det s¬ satsar projektet p¬ att po-
sitionera renkºtt som en kvalitativ och exklusiv 
produkt med samisk tradition dªr samebyarna 
st¬r som avsªndare.Det nya varumªrket Ren-
lycka ªr en del i positioneringen.  
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Bªttre betalt 
fºr renkºtt

Samerna Riksfºrbund
Strogatan 28 c
903 21 Ume¬
Tel: 090-14 11 80
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Slaktuttag och prisutveckling inom 
svensk rennªring visar en hisnande 
dramatik. Statistiken p¬ den hªr sidan 
berªttar om en nªring i fritt fall. Mest 
drabbad ªr det sydliga renskºtselomr¬-
det, Jªmtland,  dªr avsªttningsproblemen 
och prisfallet under de senaste tv¬ ¬ren 
minskat produktionsintªkterna fr¬n 18,9 
miljoner kronor till 7,6 miljoner.  En 
inkomstsªnkning med hela 68 procent.

Det positiva i siffrorna ªr att fjol¬rets 
slaktuttag blev hºgre ªn bottennotering-
en fr¬n ¬ret innan trots ett prisfall p¬ fem 
kronor kilot.  Det visar att avsªttnings-
problemen ªr p¬ vªg att avhjªlpas. 

Nysatsning i Vilhelmina
Gamla Norrfrys anlªggning i Vilhelmina ska bli lyftet 

fºr det samiska familjefºretaget Ammarnªs Vilt AB. 
Fºretaget bildades 1990 och har sedan dess vuxit in sig 
p¬ marknaden med egna fºrªdlade viltprodukter.

Nu st¬r fºretaget infºr nya utmaningar. Sedan 2003 
har man bland annat kontrakt med den svenska bu-
tiksjªtten Axfood p¬ renskav. Det stªller stora krav p¬ 
leveranssªkerhet. Infºr kommande sªsong har man ett 
behov av att stycka uppemot 13 000 renar fºr att klara 
av alla sina ¬taganden.  
Dªrav nysatsningen i Vilhelmina.

2002 - 2003 Antal Index Slakt i kg Index Pris/kg Index
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2003 - 2004 Antal Index Slakt i kg Index Pris/kg Index
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2004 - 2005 Antal Index Slakt i kg Index Pris/kg Index
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Bakom siffrorna
Statistik i sig ªr en sak en annan ªr den 
verklighet som dºljer sig bakom siffrorna.  
Den stora minskning i slaktuttag mellan 
¬ren 2003 och 2004 har fºrklarats med 
norsk importstopp och de sv¬righeter 
som delar av den svenska marknaden 
hade att stªlla om sig nªr Norge fºrsvann 
som avnªmare. 

Den som drabbades vªrst var det 
d¬varande samebyªgda Samiq wild food 
i  Hammerdal, som fºrsattes i konkurs. 
Dªrmed fºrsvann en kanal som ¬ret innan 
kºpt upp nªrmare 5000 renar i Jªmtland. 

De stora uppkºparna i Norrbotten och 
Vªsterbotten, Svantes Bªr och Vilt i 
Harads, A-slakt i Arvidsjaur och Grund-
nªs Kºtt AB i Mal¬ har samtliga ºkat sina 
inkºp under den hªr tre¬rs perioden.

DRAMATIK



Sid 3

FINLAND  R PRISLEDANDE
Den svenska renkºttsmarknaden ªr starkt p¬verkad av 

v¬ra nªrmaste grannar. Inte minst Finland, som i princip ªr 
samma marknad eftersom b¬de Sverige och Finland ªr med-
lemmar i EU. Norge, som st¬r utanfºr EU, kan dªremot agera 
mera protektionistiskt och skapa egna inhemska spelregler. 

Alla renªgare vet hur sv¬rt det ªr att f¬ en klar prisbild 
tidigt p¬ sªsongen. Det kan g¬ en bra bit in i fºrvintern innan 
aktºrerna blottar sig. Tidigare, nªr den svenska 
sarvslakten i september var stor, s¬ sattes priset 
tidigt p¬ hºsten.  
Men nu ªr det inte lªngre den svenska ren-
nªringen som styr sin egen prisutveckling. V¬ra 
grannar i Finland bºrjar sin slakt tidigt i oktober 
och ªr i det nªrmaste klar innan jul. De slaktar 
uppemot 100 000 renar, varav 90 procent ªr kalv.  
Den finlªndska renslakten varierar i omfattning mellan 2,2 
ð 2,5 miljoner kilo.

Det finns en hel del som skiljer Finland fr¬n Sverige. Den 
finska renslakten ªr mera genomorganiserad. Renbeteslagen, 
motsvarande samebyn i Sverige, beslutar om slaktplaner och 
dªrefter s¬ upphandlas hela slakten hos intresserade uppkº-
parna. En annan viktig skillnad ªr att Finland satsat p¬ att bygga 
upp infrastrukturen. De flesta renbeteslagen har egna EU-god-
kªnda slaktanlªggningar som byggts med 70 procent statsstºd.  
Renbeteslagen slaktar ocks¬ sjªlva. Det gºr det enkelt fºr 
uppkºparna. De kºper fªrdigslaktad ren hªngande p¬ krok.

Dessutom ªr lºneniv¬n i Finland lªgre i alla led vilket i sin 
tur innebªr att slakt och styckning ªr betydligt billigare ªn i 
Sverige. Fºr att inte tala om   den fºrenklade finska tillªmp-
ningen av EU-reglerna fºr veterinªrkontroll.

Polarica, som ªr det nya fºretagsnamnet p¬ 
tidigare Norrfrys, f¬r ta mycket stryk fºr sin  roll 
som marknadsledare. Under de tv¬ senaste ¬ren 
har uppemot 50 procent av den svenska markna-
den p¬ renkºtt g¬tt genom Polarica. 

Det som skapat den stºrsta irritationen i de 
svenska renªgarleden ªr importen av rysk ren 
fr¬n Kolahalvºn, men ªven Polaricas stora andel 
av finsk ren.  Vad gªller den ryska importen s¬ 
har den legat p¬ mellan 6000 - 8000 renar och 
enligt Polaricas VD Tommy Innala s¬ kommer 
den att ligga kvar p¬ den niv¬n ªven kommande 
vinter. 

Polarica behºver uppemot 40 000 renar fºr 
att klara av sina ¬taganden varav drygt hªlften ti-
digare har kºpts i Sverige.  Den svenska andelen 
kan komma att ºkas till 25 000 renar kommande 
slaktsªsong.

MARKNADSLEDARE
p¬ gott och ont

Den finska prisniv¬n ªr redan lagd och den kommer att 
styra prisbilden i Sverige. Dels fºr att Finland och Sverige kon-
kurrerar p¬ en fri gemensam marknad och dels fºr att svenska 
uppkºpare hªmtar uppemot 20 000 renar fr¬n Finland, varav 
Polaricas andel ligger p¬ 10 000. 

De stºrsta svenska uppkºparna av finsk renkºtt, Polarica 
och Labbas Renslakteri AB i ¥vre Soppero har upphandlingar 
klara som berªttar att den finska prisniv¬n g¬tt upp med 1 

euro, motsvarande 9,30 svenska kronor och ligger nu 
p¬ 4 euro, dryga 37,50 kronor kilot, exklusive moms, 
fºr fªrdigslaktad renkropp hªngande p¬ krok.

¥verfºr man det hªr till svenska fºrh¬llanden  
s¬ ger det ett kilopris p¬ drygt 30 kronor, exklusive 
moms.  

Nªr det gªller Norge s¬ opererar de med egna spelregler 
och har ett grªnsskydd fºr den inhemska rennªringen.  Den 
tidigare statliga prisgarantin ªr dªremot borttagen sedan 2002, 
s¬ i det avseendet ªr Norge en fri marknad innanfºr grªnserna. 
Men annars ªr problematiken ganska lik den svenska ªven om 
prisniv¬n under fºrra sªsongen l¬g s¬ hºgt som 43 kronor 
kilot och allt tyder p¬ att den hºjs ytterligare med tv¬-tre 
kronor till kommande sªsong.  

Det nya som hªnder i Norge ªr att renªgarna sjªlva, hºsten 
2004,  startade upp ett inkºps- och fºrsªljningsbolag, Boalvvir 
BA. Det ªr ekonomisk fºrening med idag 250 andelsªgare som 
ska bli en motvikt till den stora aktºren Norsk Kºtt/Gilde AS.  
Boalvvir BA har f¬tt nªrmare sex miljoner kronor i statsstºd 
fºr att snabbat komma ig¬ng med verksamhet och ªr nu mitt 
uppe i fºrberedelserna fºr att p¬ allvar kunna bli en viktig 
aktºr p¬ den norska markanden. 

 

Det finska priset 
g¬r upp med 
drygt 9 kr/kg
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