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for renkett

B-de uppk®pare och producenter @r ©verens
om att botten @r n-dd. Fjol-rets I-ga

Det som h@nt under de senaste 20 -ren @r
Polarica i Haparanda vuxit till ssmma dominant
som Sameprodukter var p- vag till -ret innan
Tjernobyl. | ©vrigt har samiska initiativ kom-
mit och g-tt med den ena konkursen efter
den andra. Den h@r instabiliteten och Polaricas
dominans har skapat en marknad d@r priset till
rengaren liknar ett flipperspel som styrs av
tillflligheter. Samtidigt som spelet inte p-verkar
konsumentpriset i n-gon st®rre omfattning.

Det m@rkliga @r att ingen av de inblandade vill
ha det s~ h2r. B-de ren®gare och producenter vill
ha stabilare fPrh-llanden som @r mera ferutsag-
bara. Det @r om©jligt att planera f°r framtiden
p- en marknad som kan karakt®riseras som ett
6stormigt havo.

De tre senaste -ren @r ett ypperligt exempel
p- en instabil marknad. Fr-n toppnoteringen
p- 37 kronor per kilo, exklusive moms, vintern
2002-2003 sj°nk priset till 23 kronor per kilo
under ferra vintern. De stora akt®rerna ferkla-
rar det dramatiska prisfallet med det p- norska
importstoppet 2003 och d®rmed sammanh2ng-

avrakningspriser @r ett minne blott.
Nu pekar det mesta p- att det g-r
upp-t om @n inte med samma dra-
matik som det foll for ett -r sedan.

Uppk®pare tror
p- °kad slakt
och h®gre pris

ande avs@ttningsproblem. Innan
importstoppet s- exporterades ©ver
20 000 renar till Norge.

Nu har den svenska marknaden

Svensk renk®ttmarknad har en
historia om sig att vara upp och ner och ganska
vildvuxen. Det som s-g s~ bra ut for 20 -r sedan,
d- Samernas Riksferbund och samebyarna var
stora akt®rer genom ©vertagandet av gamla
Sameprodukter, fell som ett korthus efter k&rn-
kraftolyckan i Tjernobyl 1986.

Projektet Ren Mat

Projektet "REN MAT" har beviljats totalt

3 miljoner kronor, fr perioden april 2005

- mars 2006.

Id®n eller syftet med projektet 2r att skapa
villkor fer en effektivare marknadsfering och fer-
s@ljning av renk®tt, baserat p~ samarbete, kvalitet
och samisk tradition, s- att ren®garnas intressen
tillgodoses.

Projektet har fer n@rvarande en projektledare
och en fors@jare anst?llda p~ halvtid.

anpassat sig till det norska gr@nsskyd-
det och producenterna investerar for
©kad feradling och ©kad fersaljning. Ingen tror p-
samma prisdramatik upp-t som det gick ner-t.
Men en sannolik bed®mning 2r att avrakningspri-
set for kommande s2song kommer att g- upp.

A

S- h@r 2r det t3nkt

Det som skiljer REN MAT fr-n tidigare projekt
ar dess marknadsinriktning och ett tydligt fokus
p- ren2garnas intressen.

Projektet jobbar operativt fOr att skapa en effek-
tivare frs@ljning och en stark marknadsakt®r.
Parallellt med det s- satsar projektet p- att po-
sitionera renk®tt som en kvalitativ och exklusiv
produkt med samisk tradition d®r samebyarna
st-r som avs®ndare.Det nya varum@rket Ren-
lycka @r en del i positioneringen.




.« DRAMATIK

Slaktuttag och prisutveckling inom
svensk renn@ring visar en hisnande
dramatik. Statistiken p- den h@r sidan
berattar om en n@ring i fritt fall. Mest
drabbad @r det sydliga rensk®tselomr--
det, @mtland, d@r avsdttningsproblemen
och prisfallet under de senaste tv- -ren
minskat produktionsint®kterna fr-n 18,9
miljoner kronor till 7,6 miljoner. En
inkomsts2nkning med hela 68 procent.

Det positiva i siffrorna @r att fjol-rets
slaktuttag blev hgre 2n bottennotering-
en fr-n =ret innan trots ett prisfall p- fem
kronor kilot. Det visar att avs2ttnings-
problemen 2r p- vag att avhj2ipas.

2002 - 2003 Antal | Index | Slaktikg  Index | Priskkg | Index| Bakom siffrorna
/NQQANSSDM cd igg | bkk gic jkf bkk dgjk | bkk
7CRSDQANSSDM bg hkh | bkk jk hik  bkk dh bkk Statistik i sig °r en sak en annan “r den
¢ 9 eyt e verklighet som d®ljer sig bakom siffrorna.
+CL.S(@MC bj fie bkk fbd fhi bkk  dgiic | bkk Den stora minskning i slaktuttag mellan
5NS@DQ= LDCDIUCQCD gkbfh bkk bgihcgd bkk dgiji  bkk -ren 2003 och 2004 har f°rklarats med
norsk importstopp och de sv-righeter
2003 - 2004 Antal | 1nd Slaktika | ind briska | Ind som delar av den svenska marknaden
i nta ndex | Slakt kg Index | Frisikg 1 INAeX | hade att stalla om sig n@r Norge fersvann
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D2armed fPrsvann en kanal som -ret innan
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2004 - 2005 Antal |Index | Slakti kg | Index | Pris/kg | Index kept upp n?rmare 5000 renar i mtland.
/NQQANSSDM cdkhj jh gbi def jb cche  gc De stora uppk®parna i Norrbotten och
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Nysatsning i Vilhelmina

Gamla Norrfrys anlggning iVilhelmina ska bli lyftet
for det samiska familjefPretaget Ammarn?@s Vilt AB.
FOretaget bildades 1990 och har sedan dess vuxit in sig
p- marknaden med egna fPradlade viltprodukter.

Nu st-r feretaget infer nya utmaningar. Sedan 2003
har man bland annat kontrakt med den svenska bu-
tiksjatten Axfood p- renskav. Det st@ller stora krav p-
leveranss@kerhet. Infer kommande s@song har man ett
behov av att stycka uppemot 13 000 renar fOr att klara
av alla sina -taganden.

D2rav nysatsningen i Vilhelmina.
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FINLAND R PRISLEDANDE

Den svenska renk®ttsmarknaden @r starkt p-verkad av
v-ra n@rmaste grannar. Inte minst Finland, som i princip 2r
samma marknad eftersom b-de Sverige och Finland r med-
lemmar i EU. Norge, som st-r utanfer EU, kan d®remot agera
mera protektionistiskt och skapa egna inhemska spelregler.

Alla ren®gare vet hur sv-rt det @r att f- en klar prisbild
tidigt p- s@songen. Det kan g- en bra bit in i fPrvintern innan
akt®rerna blottar sig. Tidigare, n@r den svenska

Den finska prisniv-n @r redan lagd och den kommer att
styra prisbilden i Sverige. Dels fer att Finland och Sverige kon-
kurrerar p- en fri gemensam marknad och dels fOr att svenska
uppk®pare h@mtar uppemot 20 000 renar fr-n Finland, varav
Polaricas andel ligger p~ 10 000.

De st®rsta svenska uppk®parna av finsk renk®tt, Polarica
och Labbas Renslakteri AB i ¥vre Soppero har upphandlingar
klara som ber2ttar att den finska prisniv-n g-tt upp med 1

euro, motsvarande 9,30 svenska kronor och ligger nu

sarvslakten i september var stor, s- sattes priset
tidigt p- hesten.

Men nu @r det inte I2ngre den svenska ren-
naringen som styr sin egen prisutveckling.V-ra
grannar i Finland b®rjar sin slakt tidigt i oktober

p- 4 euro, dryga 37,50 kronor kilot, exklusive moms,

Det finska priset for fardigslaktad renkropp h2ngande p- krok.
g-r upp med
drygt 9 kr/kg

¥verfor man det h@r till svenska ferh-llanden
s~ ger det ett kilopris p- drygt 30 kronor, exklusive
moms.

och 2r i det n@rmaste klar innan jul. De slaktar
uppemot 100 000 renar, varav 90 procent 2r kalv.
Den finl2ndska renslakten varierar i omfattning mellan 2,2
d 2,5 miljoner kilo.

Det finns en hel del som skiljer Finland fr-n Sverige. Den
finska renslakten @r mera genomorganiserad. Renbeteslagen,
motsvarande samebyn i Sverige, beslutar om slaktplaner och
d2@refter s~ upphandlas hela slakten hos intresserade uppk®-
parna. En annan viktig skillnad @r att Finland satsat p- att bygga
upp infrastrukturen. De flesta renbeteslagen har egna EU-god-
kanda slaktanl2ggningar som byggts med 70 procent statsst®d.
Renbeteslagen slaktar ocks- sj@lva. Det g°r det enkelt for
uppk®parna. De k®per f2rdigslaktad ren h#ngande p- krok.

Dessutom @r |®neniv-n i Finland [2gre i alla led vilket i sin
tur inneb?@r att slakt och styckning @r betydligt billigare 2n i
Sverige. FOr att inte tala om den ferenklade finska till2mp-
ningen av EU-reglerna fer veterindrkontroll.

A TASTE OF
WILDERNESS

Nar det g2ller Norge s~ opererar de med egna spelregler
och har ett gransskydd f°r den inhemska renn@ringen. Den
tidigare statliga prisgarantin &r d®remot borttagen sedan 2002,
s- i det avseendet @r Norge en fri marknad innanfer gr@nserna.
Men annars @r problematiken ganska lik den svenska @ven om
prisnivan under ferra s2songen |-g s- hegt som 43 kronor
kilot och allt tyder p- att den h©js ytterligare med tv--tre
kronor till kommande s2song.

Det nya som h@nder i Norge 2@r att ren®garna sj2lva, h®sten
2004, startade upp ett ink®ps- och fersaljningsbolag, Boalwvir
BA. Det @r ekonomisk fPrening med idag 250 andels®gare som
ska bli en motvikt till den stora akt®ren Norsk K°tt/Gilde AS.
Boalvvir BA har f-tt n2rmare sex miljoner kronor i statsst°d
for att snabbat komma ig-ng med verksamhet och @r nu mitt
uppe i ferberedelserna fOr att p- allvar kunna bli en viktig_
akt®r p- den norska markanden. A

MARKNADSLEDARE
p- gott och ont

Polarica, som @r det nya feretagsnamnet p-
tidigare Norrfrys, f-r ta mycket stryk fOr sin roll
som marknadsledare. Under de tv- senaste -ren
har uppemot 50 procent av den svenska markna-
den p- renk®tt g-tt genom Polarica.

Det som skapat den st®rsta irritationen i de
svenska rengarleden @r importen av rysk ren
fr-n Kolahalv®n, men @ven Polaricas stora andel
av finsk ren. Vad g@ller den ryska importen s-
har den legat p- mellan 6000 - 8000 renar och
enligt Polaricas VD Tommy Innala s- kommer
den att ligga kvar p- den niv-n @ven kommande
vinter.

Polarica beh®ver uppemot 40 000 renar for
att klara av sina ~taganden varav drygt h@lften ti-
digare har k®pts i Sverige. Den svenska andelen
kan komma att ©kas till 25 000 renar kommande
slakts®song.






